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Formation accessible aux titulaires 
d’un Bac+3 ou titre RNCP de niveau 

6 ou équivalent dans le domaine 
marketing-commercial.

Objectif de la formation !
Former de futurs managers responsables, capables de piloter leur 

service/département/pôle pour en assurer la performance en respectant la 
stratégie et la politique de l’entreprise

www.esccom.net
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LE+Learning
expedition

un séjour à l’étranger pour 
une experience pédagogique unique

évaluer une stratégie marketing et commerciale
Gouvernance et stratégie d’entreprise
Diagnostic/Identification des opportunités/P.A.S.
Audit et conseil en stratégies commerciales, marketing et de communication
Le cycle de vente : produits/services et Supply Chain
Stratégie de communication commerciale

déployer une stratégie marketing responsable
Plan d’actions marketing (omni, multi et cross canal, inbound marketing, marketing 
durable...)
Gestion budgétaire et financière
Gestion de projet agile et suivi de la performance
Stratégie de produit et stratégie de marque
Culture et stratégie digitale
Segmentation, ciblage et positionnement
Marketing mix

PILOTer le déploiement de la stratégie commerciale
Stratégies et actions commerciales à l’ère du commerce digitalisé
Stratégie d’externalisation et partenariats
Management d’unité opérationnelle
Cycle de vente et gestion environnementale
Business plan et tarification
Droit commercial et droit des affaires
Evènement commercial durable
Digitalisation et automatisation des process commerciaux
Planification commerciale
Gestion des grands comptes

mesurer et optimiser la performance commerciale et marketing
Personas et stratégie CRM
Gestion de la performance commerciale et éthique
Outils de prospection et gestion de portefeuille
Outils bureautique (Excel, VBA…) 
Gestion & collecte des données
Outils d’aide à la décision et gestion du risque
Retex et amélioration continue
Intelligence économique et prospective
Marketing de l’innovation

Manager une équipe commerciale et marketing
Anglais professionnel
Management agile et performance
Recrutement en commerce et marketing
Droit social et droit du travail
Leadership et animation d’équipe
Gestion des Hommes et des carrières
Gestion de la diversité
Outils collaboratifs et QVT 

applications professionnelles
Memoire professionnel 
Mises en situations professionnelles et cas réel d’entreprise
Semaine de création WEB
IA & Management
IA & Stratégie d’entreprise
Outils d’insertion professionnelle

PROGRAMME
Formation sur 2 ans

BLOC1

RYTHME
En formation scolaire

En alternance
 

admission
Dossier et entretiens

Validation après
commission

compétences
développées

Traduire et déployer la stratégie 
globale de l’entreprise

Élaborer une stratégie marketing 
et commerciale

Implémenter un plan d’action 
responsable

Développer la performance 
globale d’une entreprise

Manager les équipes

BLOC2

BLOC3

BLOC4

BLOC5

Esccom Nice
22 rue El Nouzah 
04 93 85 16 67

secretariatnice@ecole-esccom.com

Esccom Cannes
5 rue Migno

04 93 68 42 11
secretariatcannes@ecole-esccom.com

modalité 
d’évaluation 

et de certification
La validation du titre prévoit le 

passage d’épreuves certifiantes, selon 
les modalités d’évaluation 

inscrites au référentiel 
France Compétences / RNCP38286

La validation de l’ensemble 
des blocs de compétences permet 

la délivrance de la certification. 
En cas de validation partielle, 

l’obtention de chaque bloc 
de compétences fait l’objet 

de la délivrance d’une 
attestation de compétences.

BLOC6


