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Objectif de la formation !
 Former et rendre opérationnels des professionnels de lanégociation de biens

immobiliers, d’habitation et d’entreprise, capables d’analyser le patrimoine
immobilier et financier de ses clients, mais aussi capables de conseiller,

d’accompagner et d’orienter stratégiquement leurs clients dans
le cadre d’opérations destinées à la constitution et au

développement de leur patrimoine immobilier. 
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Pour une admission en 3e année : être

titulaire d’une certification professionnelle
de niveau 5 et/ou avoir validé deux

premières années d’enseignement
supérieur dans le domaine visé par

la certification professionnelle.



Définition du projet patrimonial immobilier etfinancier
Expertise et analyse du dossier patrimonial
Evaluation de la faisabilité patrimonial
Stratégies de financement et dispositifs responsables
Suivi et mise en œuvre du projet patrimonial 
Séminaire : Conseil un client dans son projet patrimonial
immobilier et financier

Promotion et communication des biens immobiliers
Présentation et mise en relation des biens et des clients
Négociation des transactions immobilières
Suivi des transactions de vente
Suivi des transactions de locations
Anglais professionnel de l’immobilier 
Séminaire : Encadrement de la transaction immobilière pour le compte du
vendeur, bailleur et de l’acquéreur

Stratégies de négociation et conseil immobilier 
Création et gestion d’un portefeuille immobilier 
Techniques de prospection et acquisition de mandats
Définition et valorisation des biens à la vente ou à la location
Séminaire : Elaboration d’une stratégie de prospection et de
négociation commerciale pour le développement d’un
portefeuille de biens immobiliers 
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Encadrer la transaction immobilière pour le compte du vendeur, 
bailleur et de l’acquéreur

 

Conseiller un client dans son projet patrimonial immobilier et financier

 

Elaborer une stratégie de prospection et de négociation commerciale pour
le développement d’un portefeuille de biens immobiliers

 Veille et analyse du marché immobilier 

Analyse responsable et éthique des biens immobiliers
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(ou tout autre titre de niveau 7 selon 
les modalités d’admission)

PROGRAMME
Formation sur 1 an

soit 581 heures

En formation scolaire
En alternance

 

Dossier et
entretien

RYTHME admission

La validation du titre prévoit le
passage d’épreuves certifiantes, selon

les modalités d’évaluation
inscrites au référentiel

France Compétences / RNCP40174

La validation de l’ensemble
des blocs de compétences permet

la délivrance de la certification.
En cas de validation partielle,

l’obtention de chaque bloc
de compétences fait l’objet

de la délivrance d’une
attestation de compétences.

Esccom Nice
22 rue El Nouzah 
04 93 85 16 67
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