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Pour une admission en 3e ann¢e : ¢tre

titulaire dune certification professionnelle
réj de niveau S et/ou avoir valide deux
premieres années denseignement

supérieur dans le domaine visé par
la certification professionnelle.

BAGHELOR

mmobilicr et projet
Meliilnlellle

Formation menant & la certification Negociateur-conseil en patrimoine immobilier et
financier de niveau 6 reconnue par [Etat, enregistrée au Repertoire National des
Certifications Professionnelles par décision du directeur général de France
Compétences en date du 31/01/2025 delivréee sous lautorite de SCIENCES-U LYON
(accessible par la VAE) (RNCP40174)

OBJECTIF DE LA FORMATION !

Former et rendre opérationnels des professionnels de lanégociation de biens
immobiliers, dhabitation et dentreprise, capables danalyser le patrimoine
immobilier et financier de ses clients, mais aussi capables de conseiller,
daccompagner et dorienter strategiquement leurs clients dans
le cadre dopérations destinées & la constitution et au
developpement de leur patrimoine immobilier.
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RYTHME ADMISSION

PROGRAMME

Formation sur | an
soit 981 heures

Dossier et
entretien

En formation scolaire
En alternance

BLOC1 | ELABORER UNE STRATEGIE DE PROSPECTION ET DE NEGOCIATION COMMERCIALE POUR
LE DEVELOPPEMENT D’UN PORTEFEUILLE DE BIENS IMMOBILIERS

Veille et analyse du marche immobilier =
Strategies de neégociation et conseil immobilicr 4 MODAI—ITE

Creation et gestion d'un portefeuille immobilier ¢ T
Technigues de prospection et acquisition de mandats D EVALUATIUN

Définition et valorisation des biens & la vente ou & la location
Seminaire : Elaboration dune stratégie de prospection et de ET DE GERTIFIGATIUN
negociation commerciale pour le developpement dun

portefeuille de biens immobiliers L velieetien b i preves L2

passage dépreuves certifiantes, selon
les modalités d'évaluation

ENCADRER LA TRANSACTION IMMOBILIERE POUR LE COMPTE DU VENDEUR, o nscres ou eierentc
BLOG2 BAILLEUR ET DE L’ ACQUEREUR ronce Comeeiences /RICRAOIAE

Analyse responsable et ethique des biens immobiliers La validation de lensemble

des blocs de compétences permet

Promotion et communication des biens immobiliers la délivrance de la certfification.
Presentation et mise en relation des biens et des clients 4 Eﬂl,cfgi df, VO'SO“EH 00”;”@:

. . . . . TN optention ae chaque oC
Negociation des transactions immobilicres 4 de compétences fait fobie!
Suivi des transactions de vente de la délivrance dune
Suivi des transactions de locations atfestation de competences.

Anglais professionnel de limmobilier
Seminaire : Encadrement de la transaction immobiliere pour le compte du
vendeur, bailleur et de [acquéreur

BLOC3 | CONSEILLER UN CLIENT DANS SON PROJET PATRIMONIAL IMMOBILIER ET FINANCIER

Définition du projet patrimonial immobilier etfinancier
Expertise et analyse du dossier patrimonial =
Evaluation de la faisabilité patrimonial GUMPETENGES

Stratégies de financement et dispositifs responsables o -
DEVELOPPEES

Suivi et mise en ceuvre du projet patrimonial e
CONSTITUER un portefeuille de biens

Seminaire : Conseil un client dans son projet patrimonial
APPLICATIONS PROFESSIONNELLES mmeleliers i 62 piospacs

immobilier et financier
Culture digitale NEGOCIER des mandats de gestion
IA dans lImmobilier locative ou de vente

Ateliers video et influence
LE + GERER les relations clients et
les négociations
LEARNING CONSEILLER Iz client
EXPEDITION

UN SEJOUR A L'ETRANGER POUR
UNE EXPERIENCE PEDAGOGIQUE UNIQUE

POURSUIVRE AVEC UN
MASTERE PROFESSIONNEL

A [Esccom : en Management
et Stratégie dEntreprise

Esccom Nice Esccom Cannes
(ou fout autre titre de niveau 7 selon 22 rue El Nouzah 5 rue Migno
les modalités d'admission) 04 93 85 16 67 04 93 68 42 ||

secretariatnice@ecole-esccom.com secretariatcannes@ecole-esccom.com



